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LE PAIEMENT FOURNISSEUR ANTICIPE (PFA)
AU SERVICE DES FOURNISSEURS
DE PAGROALIMENTAIRE

Les diverses récentes secousses économiques ont accentué la pression dans le secteur
agricole mettant les producteurs de denrées alimentaires face a des défis croissants
de compétitivité et croissance ou parfois méme leur survie. Certains donneurs d’ordre
de 'agroalimentaire ont recours a des techniques innovantes afin d’aider I’écosystéme
de leurs partenaires vitaux de la Supply Chain alimentaire.

En agriculture, le cycle de « pro-
duction » est long et les dépenses
associées pésent lourd avant
de pouvoir livrer, facturer et étre
payés par les clients. Si on consi-
dere fruits, légumes, céréales, lait
le temps de production s’étend
sur un cycle long et dépend des
aléas météorologiques mais
également de marché avant de
pouvoir recevoir un paiement
des produits vendus.

Une solution pour les produc-
teurs consiste a demander des
acomptes, des paiements comp-
tants ou des paiements en avance
mais qui viennent impacter le bilan
de leurs clients donneurs d’ordre
en grignotant leur BFR achats.

Divers acteurs de I'agro-alimen-
taire, de tailles diverses, ont opté
pour des solutions permettant
d’aider leurs fournisseurs en leur
proposant des services a valeur
ajoutée comme un suivi comptable
précis de la vie de leurs factures et
une prévision exacte des encais-
sements futurs. Afin de se pré-
munir de I'appétence variable des
assureurs-crédit a couvrir le risque
de financement dans ce secteur,
le donneur d’ordre peut résoudre
cette équation en organisant un
systeme de paiement attractif.

Les produits dits périssables béné-
ficient déja d’une reglementation

spécifique imposant des délais
de 30 jours nets. N’est-ce pas
suffisant ? 30 jours représentent
1 mois de plus que la durée ini-
tiale pour produire la denrée et
de pouvoir la vendre.

En organisant un service de
Paiement Fournisseur Anticipé
(PFA), le donneur d’ordre pro-
pose une action concréte pour
la gestion cash du producteur
agricole. Certains dispositifs per-
mettent méme des paiements
avant la maturité des factures
plus tot. Grace a ces disposi-
tifs, I’exploitant récupeére le cash
plus rapidement mais il améliore
son BFR en réduisant son délai
clients; certains mécanismes sont
méme déconsolidants!

Il existe plusieurs montages quant
aux sources de financement de ces
dispositifs et surtout la possibilité
de combiner; fonds propres, finan-
cement externe, paiements via sup-
ports de crédit court terme, etc. Par
ailleurs, de tels montages peuvent
améliorer le BFR du donneur d’ordre
jusqu’a 9 % du CA achats.

Disposer d’une source interne de
fonds propres permet le démar-
rage d’un P.F.A. en quelques
semaines en I’associant a des
sources financiéres supplémen-
taires ou qui remplaceront les fonds
propres du démarrage.

L’équilibre entre les partenaires
permet de renforcer les filieres
agricoles sous tension. On a cou-
tume de constater que la force
d’une chaine tient a la solidité du
plus faible de ses maillons. Ces
dispositifs permettent de renforcer
les maillons faibles.

Depuis 16 ans, Corporate LinX,
société francaise, est au ser-
vice des entreprises francaises
afin d’améliorer les BFR respec-
tifs des partenaires afin d’équili-
brer la Supply Chain alimentaire.
Toutefois, avant de se lancer,
il est primordial d’analyser la
situation actuelle du poste four-
nisseurs de votre organisation et
ce, afin de définir les facteurs tra-
cables d’amélioration.

Le secteur agricole travaille a
la qualité de notre alimentation,
un sujet aussi stratégique que
I’éducation ou la défense. Nous
sommes fiers de contribuer a
I’instauration d’un équilibre entre
les acteurs de I’agro-alimentaire
(mais pas que...) depuis 2008. Des
techniques comme le Paiement
Fournisseur Anticipé permettent
d’instaurer et de maintenir un
équilibre des relations entre diffé-
rents partenaires de cette méme
Supply Chain alimentaire.





